Se pone de moda contratar consultores de activos

Por Joanisabel González / 
joanisabel.gonzalez@elnuevodia.com
· Se ha dado un proceso de educación fiduciaria entre legisladores municipales y estatales 
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Myrna Rivera, presidenta de Consultiva Internacional.


Bottom of Form

Mientras Puerto Rico carece de una política pública concreta que promueva la contratación de consultores y gestores de patrimonio locales, otras jurisdicciones han hecho lo propio generando beneficios para sus constituyentes y tomando ventaja económica de esa actividad financiera.

Según Myrna Rivera, presidenta de Consultiva Internacional, en los pasados años, se ha dado un proceso de educación fiduciaria entre legisladores municipales y estatales, así como entre funcionarios gubernamentales en los Estados Unidos a fin de que comprendan la dinámica de los dineros depositados en fondos públicos y el valor añadido que representa la contratación de profesionales locales en el manejo de tales fondos.

“La situación no es única de Puerto Rico”
Myrna Rivera
Presidenta de Consultiva Internacional 

Rivera mencionó que en ciudades como Los Ángeles y Nueva York y en estados como Ohio e Illinois se adoptado legislación o reglamentación haciendo énfasis en la contratación de profesionales que ubican en esos lugares por entender que conocen mejor los retos y necesidades de la población a la que sirven.

El manejo de activos o la gestión de patrimonio es la disciplina especializada de los servicios financieros que administra la partida del capital que se dedicará a inversiones. En términos muy simples, el ejercicio requiere de un consultor, quien analizará las necesidades u obligaciones particulares de los dueños del dinero-que pudiera ser usted si tiene un plan de pensiones, por ejemplo-y trazará una estrategia de inversión que genere lo suficiente como para cumplir con esas obligaciones. 

El administrador de la cartera implementará esa estrategia y a través de los corredores de valores, se comprarán o venderán los instrumentos de inversiones, según aplique.

En Puerto Rico, decenas de organizaciones, empresas y miles de individuos invierten millones de dólares en el mercado de valores. 

Una buena parte de ese dinero, más de $10,000 millones, se encuentra en las manos del gobierno, específicamente en planes de pensiones y fideicomisos, pero según reportara este diario ayer, esos dineros son manejados por empresas estadounidenses que no se relacionan en nada a la Isla.

Como resultado, el gobierno-aún cuando en la Isla existen profesionales y empresas especializadas en este sector-paga millones en comisiones y honorarios a estas entidades que no generan empleos ni pagan contribuciones en la Isla.

“La situación de (exclusión hacia consultores y manejadores de activos locales) no es única de Puerto Rico”, dijo Rivera, quien sostuvo que la tendencia de contratar a las grandes empresas de consultoría o manejo de activos a nivel global ha cambiado un poco.

“He trabajado con muchas organizaciones, con muchos fondos públicos que están buscando activamente manejadores de inversiones, que además de ser aptos y de tener una historia que vale la pena comprar, tenga una correlación, aunque sea mínima, con los datos demográficos de los participantes del fondo o de los trabajadores en esas comunidades”, señaló.

Según Rivera, cada vez es más frecuente que los síndicos pidan la contratación de profesionales cercanos a las comunidades o a la demografía de los clientes que representan, es especial, en lugares donde hay población hispana y otros grupos minoritarios, donde hay una capacidad política de esas comunidades.

